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Clan Pyme es una red de empresarios del sector MiPyme en México,
Colombia y Bolivia, con la determinación de impulsar el desarrollo y
difusión de sus miembros bajo un compromiso solidario, entendiendo que
el mayor enemigo a vencer es el aislamiento y la competencia desleal.

Por tanto, entendemos que la verdadera prosperidad es fruto de la calidad
en nuestros productos y servicios, es funcionar bajo estándares éticos y
morales y también es fruto del trabajo en conjunto con aliados y amigos.
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El ecosistema Clanpyme es la estructura integrada por las diversas ramas
de nuestra empresa, donde cada una de ellas está interconectada y se
apoya mutuamente. Funciona como un sistema de networking interno,
donde los recursos, conocimientos y oportunidades fluyen libremente entre
las diferentes áreas, potenciando el crecimiento y la innovación en
conjunto. En Clanpyme, creemos que la colaboración es clave, por lo que
cada una de nuestras ramas no solo se beneficia de la fortaleza colectiva,
sino que también contribuye al desarrollo de las demás.

Ecosistema ClanPyme 

N E T W O R K

C L A N  P Y M E

CO M P R O MIS O E

CO
 S

O
C

IA
L

En la
 unión, está nuestro éxito

C L A N  P Y M E

E
V

EN T O  C O N  C AU
S

A

En la
 unión, está nuestro éxito



Con gran entusiasmo y optimismo, presentamos la novena  edición de
nuestra revista Aliados para el año 2024. Nos llena de alegría anunciar que
las ediciones han superado nuestras expectativas en términos de alcance
y resonancia.

Este año nos trae innumerables oportunidades, desafíos emocionantes y la
promesa de un crecimiento continuo para todos nosotros. En el corazón de
cada empresa late el motor del progreso y la innovación. Somos testigos
del ingenio y la dedicación que llevan a empresarios y emprendedores a
superar obstáculos, hacer realidad sus sueños y dejar una huella
imborrable en el ámbito empresarial.

Es esta pasión por el cambio lo que nos define como comunidad
empresarial. En cada decisión estratégica, en cada inversión, en cada
proyecto, estamos construyendo el futuro. Y aunque el camino puede ser
desafiante, recordemos siempre que cada reto es una oportunidad
disfrazada, una ocasión para demostrar nuestra resiliencia y creatividad.
Nunca subestimemos el poder de la colaboración y el apoyo mutuo.

En este ecosistema empresarial, cada uno de nosotros es una pieza
esencial en el rompecabezas del progreso. Juntos, podemos alcanzar
logros que superen nuestras mayores expectativas.

Clan Pyme red de empresarios solidarios 

Editorial



Estimados miembros de la Red Empresarial Clan PYME,

Es con gran alegría que me dirijo a ustedes en esta novena edición de la revista “Aliados
de ClanPYME” en el año 2024. Estoy emocionado de presenciar los avances que nuestra
revista ha logrado y de contemplar el potencial ilimitado que este año nos ofrece. En
nombre de todo el equipo directivo y de cada individuo que conforma nuestra red
empresarial, deseo expresar mi más sincero agradecimiento por su constante
compromiso y dedicación hacia el crecimiento y la prosperidad de nuestras pequeñas y
medianas empresas.

El año 2024 nos presenta un escenario empresarial lleno de desafíos, pero también
rebosante de emocionantes oportunidades. Como red empresarial, estamos
comprometidos a proporcionarles el respaldo y los recursos necesarios para que cada
uno de ustedes alcance sus metas y conduzca sus negocios hacia un crecimiento
continuo.

En Clan PYME, estamos aquí para brindarles las herramientas, la orientación y el
estímulo que necesitan para triunfar en un entorno empresarial en constante cambio.
Este año, nuestro compromiso con la excelencia y la innovación nos impulsa a buscar
constantemente nuevas formas de servirles mejor. Desde recursos educativos hasta
oportunidades de networking, desde consejos prácticos hasta inspiración diaria, estamos
aquí para acompañarles en cada etapa del camino y ayudarles a convertir sus visiones
en realidades tangibles.

Les insto a unirse a nosotros en nuestro compromiso compartido de alcanzar nuevas
alturas y hacer realidad sus sueños empresariales este año. Juntos, podemos construir
un futuro más brillante y próspero para todos.

Con gratitud y entusiasmo,
David Arciniega Soriano 

Director General, ClanPyme

Un mensaje de nuestro director 
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LA IMPORTANCIA DE TENER UNA PÁGINA WEB 
Para Cualquier Empresa

En la era digital actual, tener presencia en internet es
fundamental para el éxito de cualquier empresa, sin
importar su tamaño o industria. Contar con una página
web no solo es una ventaja competitiva, sino que se ha
convertido en una necesidad básica para mantenerse
relevante en un mercado globalizado y altamente
competitivo. A continuación, exploraremos las razones
clave por las que toda empresa debe tener una página
web y cómo esto puede impactar positivamente su
crecimiento y visibilidad.

Visibilidad y Accesibilidad Global
Una página web permite a una empresa estar
disponible para sus clientes las 24 horas del día, los 7
días de la semana, sin importar la ubicación geográfica.
Esta accesibilidad global brinda la oportunidad de
alcanzar a clientes potenciales más allá de las barreras
locales. Mientras que antes las empresas dependían
de métodos tradicionales de publicidad y de sus
tiendas físicas, hoy en día, un sitio web es como una
tienda abierta de forma permanente que puede ser
visitada desde cualquier rincón del mundo.

Credibilidad y Profesionalismo
Una página web bien diseñada transmite confianza y
credibilidad. Los consumidores modernos tienden a
investigar online antes de realizar una compra o
contratar un servicio, y la ausencia de un sitio web
puede generar dudas sobre la legitimidad o la seriedad
de una empresa. Una web profesional ofrece una
primera impresión positiva y muestra que la empresa
está al día con las tendencias tecnológicas y de
mercado.

Marketing Digital y Oportunidades de Crecimiento
Tener una página web es el pilar de cualquier
estrategia de marketing digital. A través de ella, se
pueden implementar campañas de marketing en
motores de búsqueda (SEO y SEM), publicidad en
redes sociales, email marketing, y más. Además, con
herramientas de análisis, una página web permite
medir el comportamiento del usuario, lo que facilita la
creación de campañas y estrategias personalizadas
para maximizar las conversiones y aumentar las
ventas.

Facilidad de Comunicación con los Clientes
Un sitio web permite a los clientes ponerse en contacto
con la empresa de manera fácil y directa. Las
secciones como formularios de contacto, chat en vivo, 

 o incluso FAQs proporcionan un canal de
comunicación instantáneo que puede ayudar a resolver
dudas y mejorar la satisfacción del cliente. Además, es
una excelente plataforma para recibir retroalimentación,
lo que permite a la empresa ajustarse a las
necesidades del mercado.

Expansión de la Marca
Una página web no solo presenta productos o
servicios, sino que también es una herramienta para
construir y fortalecer la identidad de la marca. Mediante
contenido relevante, como blogs, casos de estudio o
testimonios, una empresa puede destacarse y
diferenciarse de su competencia. La marca gana
reconocimiento y una presencia coherente en internet,
lo que genera un mayor impacto en la percepción del
cliente.

Ahorro de Costos y Optimización de Recursos
Si bien el desarrollo y mantenimiento de un sitio web
puede tener un costo inicial, a largo plazo es una
inversión rentable. Una página web puede reducir la
necesidad de medios publicitarios tradicionales,
costosos y de alcance limitado. Además, puede
optimizar procesos internos, como la atención al cliente
o la gestión de inventario, mediante soluciones
automatizadas que reducen el trabajo manual y
mejoran la eficiencia operativa.

Competitividad en el Mercado
Cualquier empresa que no tenga presencia online está
perdiendo oportunidades frente a sus competidores
que sí la tienen. En un entorno donde la mayoría de las
personas recurre primero a internet para obtener
información, la falta de una página web deja a las
empresas en desventaja. Tener un sitio optimizado no
solo te pone al nivel de tu competencia, sino que te
brinda la oportunidad de superarla a través de mejores
estrategias de marketing digital, un diseño atractivo y
contenido de calidad.

Datos y Estadísticas en Tiempo Real
Una página web te brinda acceso a información
invaluable sobre tu audiencia: desde sus intereses y
comportamientos, hasta cómo interactúan con tu
contenido. Con herramientas como Google Analytics,
puedes obtener métricas detalladas que te ayudarán a
tomar decisiones más informadas. Esto te permite
ajustar tu estrategia comercial de acuerdo con las
necesidades reales del mercado, maximizando así tus
esfuerzos de ventas y marketing



Conclusión
En resumen, tener una página web es esencial para el
éxito de cualquier empresa en la actualidad. Más allá
de ser una herramienta de venta, es una plataforma
clave para establecer la identidad de marca, mejorar la
comunicación con los clientes, y aprovechar las
múltiples oportunidades que ofrece el marketing digital.

Si una empresa no está online, está perdiendo un sinfín
de oportunidades de crecimiento, visibilidad y
competitividad. En este entorno altamente digitalizado,
contar con un sitio web es, sin duda, un paso crucial
para asegurar un futuro próspero.



ESTAR ACTUALIZADO Y ORGANIZADO
La Clave para el Éxito Empresarial

Estar siempre actualizado como empresa es
uno de los pilares fundamentales para
garantizar el éxito y la competitividad en un
mercado que no deja de cambiar. Las
innovaciones tecnológicas, las nuevas
tendencias de consumo y las demandas del
cliente actual requieren que las empresas
estén en constante evolución, adaptándose
rápidamente a los cambios. No se trata solo de
innovar productos o servicios, sino también de
optimizar la forma en que gestionamos nuestra
información y la comunicación con clientes,
proveedores y socios comerciales.

En este sentido, tener toda la información de
contacto en un solo lugar resulta no solo
conveniente, sino estratégico. Las empresas
que integran sus datos de contacto en
plataformas digitales accesibles y actualizadas
logran agilizar sus operaciones, reducir
tiempos de respuesta y mejorar la relación con
sus stakeholders. Un cliente o proveedor que
puede comunicarse de manera rápida y
efectiva con una empresa siente mayor
confianza en su capacidad de respuesta y en
su organización interna. Este pequeño detalle
puede marcar una gran diferencia en el servicio
al cliente y en la gestión empresarial.

Mantenerse actualizado no solo implica estar al
tanto de lo que sucede en el entorno externo,
sino también contar con una infraestructura
interna bien organizada. Cuando una empresa
tiene toda su información de contacto accesible
y bien estructurada, está mejor preparada para
responder a las necesidades de su entorno.
Además, en tiempos donde la tecnología juega
un rol fundamental, digitalizar estos datos y
centralizarlos en una plataforma accesible
desde cualquier lugar facilita enormemente el
trabajo remoto, algo que ha cobrado mayor
relevancia en los últimos años.

@ClanPyme

Un aspecto importante a considerar es la
flexibilidad que se gana al contar con la
información en un solo lugar. Al tener todos los
contactos organizados y actualizados, las
empresas pueden adaptarse con mayor
facilidad a las exigencias del entorno y a las
oportunidades que se presentan. Si un nuevo
cliente potencial desea contactarse o un
proveedor necesita coordinar una entrega
urgente, no se perderá tiempo buscando en
bases de datos dispersas o documentos no
actualizados. Todo estará listo para actuar de
manera eficiente.

Otro beneficio es la mejora en la toma de
decisiones. Tener acceso a la información
precisa y actualizada de todos los actores
clave del negocio permite evaluar de manera
más certera las situaciones y actuar en
consecuencia. Una empresa que tiene claridad
sobre con quién se está comunicando y cómo
puede establecer relaciones más sólidas y
estratégicas con sus contactos. Esto también
refuerza la imagen de profesionalismo y
seriedad, que en el mundo empresarial es
fundamental para el crecimiento y la
reputación.

Finalmente, estar siempre actualizado y contar
con una gestión eficaz de la información de
contacto refleja una empresa moderna, ágil y
preparada para enfrentar los desafíos del
entorno. En un mercado donde la competencia
es feroz, las empresas que aprovechan al
máximo la tecnología para simplificar sus
procesos y mejorar la comunicación tienen una
ventaja competitiva. Y en esta era digital,
donde la inmediatez y la accesibilidad son
clave, no basta con innovar en productos; la
forma en que gestionamos nuestros datos
también es crucial para alcanzar el éxito
empresarial.













SISTEMA DE PENSIONES
Beneficios o Riesgos

El sistema de pensiones es un tema crucial en
la actualidad, pues se relaciona directamente
con la seguridad financiera de los trabajadores
al momento de su jubilación. Este sistema tiene
como objetivo principal garantizar ingresos a
las personas que han contribuido a lo largo de
su vida laboral, sin embargo, su estructura
puede variar significativamente entre diferentes
países y tipos de planes. En este sentido, es
fundamental analizar los beneficios y riesgos
asociados con estos sistemas.

Uno de los principales beneficios del sistema
de pensiones es la seguridad que ofrece a los
trabajadores. Al contribuir a un fondo de
pensiones, los individuos pueden contar con un
ingreso estable una vez que se retiren. Este
aspecto es particularmente importante en un
contexto donde la esperanza de vida ha
aumentado y las personas pueden vivir
muchos años después de jubilarse. Además,
muchos planes de pensiones ofrecen
beneficios adicionales, como atención médica
o asesoría financiera, que pueden ser de gran
ayuda en la vejez. Otro punto favorable es la
posibilidad de obtener beneficios fiscales al
realizar aportes a estos sistemas, lo que puede
resultar en una menor carga tributaria durante
la vida laboral.

Sin embargo, existen riesgos inherentes a los
sistemas de pensiones que no pueden ser
pasados por alto. Uno de los más
preocupantes es la posibilidad de que los
fondos de pensiones no sean suficientes para
cubrir las obligaciones prometidas. Esto puede
ocurrir debido a diversas razones, como una
mala gestión de los fondos, fluctuaciones en el
mercado financiero o cambios demográficos
que afectan la cantidad de trabajadores activos
en comparación con los jubilados. En algunos
países, los sistemas de pensiones son
considerados insostenibles a largo plazo, lo      
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que genera incertidumbre sobre el futuro de las
pensiones para las nuevas generaciones.

Además, la falta de educación financiera y
planificación por parte de los trabajadores
puede llevar a decisiones inadecuadas en
relación con sus ahorros para la jubilación.
Muchas personas subestiman la cantidad que
necesitarán al retirarse y, como resultado,
pueden confiar demasiado en los sistemas de
pensiones sin considerar otras fuentes de
ingresos. Esto es especialmente relevante en
sistemas donde las pensiones son insuficientes
para mantener el mismo nivel de vida que se
tenía durante la vida laboral.

Por último, es importante destacar que la
educación financiera juega un papel crucial en
el uso efectivo de los sistemas de pensiones.
Los trabajadores deben ser conscientes de la
importancia de complementar su pensión con
ahorros personales o inversiones adicionales.
Fomentar una cultura de ahorro y educación
financiera desde una edad temprana puede
ayudar a mitigar los riesgos asociados con la
dependencia exclusiva de los sistemas de
pensiones.

En conclusión, el sistema de pensiones ofrece
importantes beneficios en términos de
seguridad financiera para la jubilación, pero
también presenta riesgos que deben ser
considerados cuidadosamente. La gestión
adecuada, la educación financiera y la
planificación son fundamentales para
maximizar los beneficios y minimizar los
riesgos asociados con estos sistemas. La clave
radica en que los trabajadores se informen y
tomen decisiones proactivas para asegurar un
futuro financiero sólido.





Liga Americana
La Serie de Campeonato de la Liga Americana
2024 entre los Yankees de Nueva York y los
Guardians de Cleveland fue una confrontación
como muchos la esperaban

El equipo de la Gran Manzana se llevó la serie
con un total de 4-1, dejando sin oportunidad al
equipo campeón de la división central de la liga
americana

Con parciales en el Juego 1 de 5-2 para los
Yankees, en el Juego 2 volvieron a vencer con
marcador de 6-3; la serie viajaba a Cleveland
donde los locales lograron ganar Juego 3, el
primero de la serie para ellos 7-5 en extra
innings, pero en el Juego 4 y 5 los Yankees
demostraron ser el mejor equipo con victorias 8-
6 y 5-2 respectivamente

Serie Mundial
Los 2 mejores equipo de la liga y acérrimos
rivales se vuelven a ver la cara en el clásico de
otoño, una batalla de MVP’s con Shohei Othani
y Aaron Judge defendiendo a su equipo; el
mejor de 7 será el campeón de una nueva
edición de la MLB; empezando la serie en Los
Ángeles, se plantea una serie larga de hasta 6 o
7 juegos, acompáñenos en la siguiente edición
para conocer quién se alzó con la victoria

SERIE DE CAMPEONATO Y SERIE MUNDIAL
UNA GUÍA DE LO QUE DEBES SABER SOBRE LA MLB

Liga Nacional
La Serie de Campeonato de la Liga Nacional
2024 entre los Dodgers de Los Ángeles y los
Mets de Nueva York fue un enfrentamiento
dramático, que mostró actuaciones dominantes
de ambos equipos.

En el Juego 1, los Dodgers tomaron el control
temprano, derrotando a los Mets 9-0 en el
Dodger Stadium. Jack Flaherty lanzó siete
entradas sin anotaciones y Mookie Betts
conectó un doble crucial para limpiar las bases,
lo que contribuyó a la tercera blanqueada
consecutiva de los Dodgers en postemporada.

Los Mets se recuperaron en el Juego 2,
ganando 7-3. Francisco Lindor abrió con un
jonrón, rompiendo la racha sin anotaciones de
los Dodgers de 33 entradas, y Mark Vientos
conectó un grand slam para asegurar la victoria.

Los Dodgers respondieron con una actuación
dominante en el Juego 3, blanqueando a los
Mets 8-0 gracias al pitcheo de Walker Buehler.
Con esta victoria, los Dodgers tomaron una
ventaja de 2-1 en la serie, lo que los coloca en
una posición sólida.

En el Juego 4 de la Serie de Campeonato de la
Liga Nacional entre los Dodgers y los Mets, los
Dodgers dominaron con una actuación sólida,
colocándose a una victoria de sellar la serie. Sin
embargo, los Mets respondieron con fuerza en
el Juego 5, logrando una victoria de 12-6 que
forzó un Juego 6. Los Dodgers, con un bullpen
descansado, recibieron a los Mets en el Dodger
Stadium, buscando asegurar su lugar en la
Serie Mundial, mientras que los Mets luchaban
por mantener viva su temporada; pero lo
inevitable llegó, cuando el equipo de Los
Ángeles se llevó la serie 4-2 @David Arciniega Z
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SEGURIDAD, GASTO O INVERSION
En la actualidad existen muchas formas de
aplicar seguridad, desde lo mas simple hasta
lo mas complejo, en todo nuestro entorno
diario nos enfrentamos a riesgos y es vital
estar preparados para evitar afectaciones, si
le preguntas a la gente si tiene un
PROYECTO de vida la mayoría te dirá que si,
que tienen metas a corto mediano y largo
plazo, pero si les preguntas si alguno tiene
contemplado tener algún accidente, perder
algo de valor y si tienen negocios que tengan
incluso perdidas que los lleven a la quiebra te
contestarán CLARO QUE NO LO QUIERO,
para sorpresa de muchos y sin querer
estamos permitiendo que nuestras
vulnerabilidades se incrementen con nuestra
actitud de EXCESO DE CONFIANZA,
tenemos la creencia que respetamos las
reglas básicas para no tener una afectación
ya sea física o económica, por ejemplo;
cruzar por debajo de puentes peatonales,
conducir a exceso de velocidad, no utilizar
una herramienta adecuada para realizar
algún trabajo, etc.

Menos del 1% de las grandes empresas
aplican las medidas de seguridad en forma
efectiva, las medianas y pequeñas
prácticamente es nulo el análisis profundo de
los riesgos y las medidas preventivas son
erróneas y superficiales, cuando esto ocurre
están gastando y no invirtiendo, el CONTROL
DE PERDIDAS debe ser el principal enfoque
especialmente en los negocios, si tomamos
de base a PETER F. DRUCKER decía
“REDUCIR PERDIDAS EN UNA FORMA DE
INCREMENTAR LAS UTILIDADES”.

Un adecuado análisis de las vulnerabilidades
de un negocio es fundamental para
establecer medidas adecuadas y lo mas
efectivas posibles, esto es INVERTIR EN
SEGURIDAD, superar las expectativas de
seguridad conlleva a mayores acciones en
los procesos, a cambios en las conductas
regulares de la gente, esquemas mas
estrictos, pero a largo plazo reducirán
perdidas.

Somos un despacho de consultoría con mas
de 40 años de experiencia en SAFETY AND
SECURITY, permítenos apoyarte a
FORTALECER TU NEGOCIO, somos tu
respaldo a nivel Nacional y también en
Centroamérica, migra DE LA APATIA A LA
EMPATIA te aseguramos que será muy
redituable.

@Javier Anzurres
PST  Servicios



PST SERVICIOS +52 1 56 1303 3710

https://www.facebook.com/pstservmx?__cft__[0]=AZWwBNOe_30UdUyqfXGOP_tsHt7O8yfBAat5I0t6YU3i_qYPK1_m3BbzvqZgrPoqXZguM58iBp6lN8On1-aQjIQY13mqUxr8Ja3muhkaZENHE0HHai6SXk_DUE8H6K4Uz1SHgZL1W_60e2VxWMbiYaha6l9B_oNeEHiW07S8iigEHzIIMQu0U5vYMfCDLEMtKOtzHL-IIsJMk2zZPdCeRAiM&__tn__=-UC%2CP-R
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@David Arciniega Soriano 
AS Empresas

Además, conocer tu negocio desde las raíces
implica estar consciente de cómo cada parte
del sistema interactúa entre sí. Esto incluye
desde la relación con los clientes y
proveedores, hasta la manera en que se
gestionan los recursos y el talento humano.
Una visión externa puede aportar claridad en
estas conexiones, revelando áreas donde la
comunicación o la coordinación podrían
mejorar. Por ejemplo, si se detecta que un
departamento no está alineado con la visión
general de la empresa, un consultor puede
sugerir ajustes que fortalezcan la cohesión
interna y mejoren los resultados.

Otra ventaja de recibir una evaluación externa
es la capacidad de cuestionar supuestos
arraigados. Las empresas, con el tiempo,
suelen desarrollar formas de hacer las cosas
que pueden haber sido eficaces en el pasado,
pero que ya no son útiles en el contexto actual.
Un punto de vista externo puede desafiar estos
métodos, proponiendo alternativas que
optimicen los procesos, reduzcan costos o
incrementen la eficiencia.

Por supuesto, este proceso requiere apertura y
disposición para aceptar críticas constructivas.
No siempre es fácil escuchar que algo en lo
que has trabajado tan arduamente podría
mejorarse, pero es un paso necesario para el
crecimiento. Las empresas que no están
dispuestas a recibir retroalimentación suelen
estancarse, mientras que aquellas que buscan
activamente mejorar a través de opiniones
externas suelen destacar en su sector.

LA IMPORTANCIA DE CONOCER TU NEGOCIO DESDE LAS RAÍCES Y
CÓMO UNA OPINIÓN EXTERNA PUEDE MARCAR LA DIFERENCIA

Conocer tu negocio desde las raíces es uno de
los pilares fundamentales para garantizar su
éxito a largo plazo. Cuando hablamos de
raíces, no solo nos referimos a los productos o
servicios que ofrece, sino a la esencia misma
de su funcionamiento: los valores que lo
impulsan, la cultura organizacional que lo
sostiene y los procesos internos que lo hacen
posible. Comprender estos aspectos desde sus
cimientos te brinda una visión integral de lo que
realmente sucede dentro de tu empresa. Sin
embargo, la proximidad constante a las
operaciones diarias puede dificultar la
detección de problemas o áreas de mejora.
Aquí es donde una opinión externa puede
marcar la diferencia.

Al ser parte del día a día de tu negocio, es fácil
caer en la rutina, y muchas veces no se
perciben las ineficiencias o los errores que
podrían estar afectando el rendimiento general.
Un observador externo, ya sea un consultor, un
asesor o incluso un colega de otra industria,
tiene la ventaja de ver las cosas desde una
perspectiva fresca y objetiva. Este tipo de
evaluación puede descubrir patrones de
comportamiento o procesos que, aunque se
ven normales desde adentro, en realidad
podrían estar obstaculizando el crecimiento.

Una de las principales ventajas de contar con
una opinión externa es la posibilidad de
identificar áreas de mejora que a menudo
pasan desapercibidas. Tal vez los empleados
estén sobrecargados de tareas que no son
esenciales, o los procesos internos se han
vuelto obsoletos. Un asesor externo puede
ofrecer soluciones innovadoras y estratégicas
basadas en su experiencia en otros negocios,
adaptándolas a las necesidades específicas de
tu empresa.
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CHECK UP EMPRENDEDOR
Identificamos áreas de mejora
Establecemos plan de acción
Ejecutamos plan de acción 
Monitoriea resultados

PLAN DE NEGOCIOS
Diseñamos tu plan de negocios
Cronograma de actividades 
Te acompañamos en la ejecución 
Revisiones periódicas 

DESARROLLO DE INDICADORES
Identificación de indicadores
Creación de indicadores 
Diseño de tablero de control
Análisis de indicadores
Auto evaluables 
Auto gestionables 

ASC EMPRESAS 
ASC EMPRESASFAMILIARES + 52 222 587 0766 asc.empresasfamiliares@gmail.com

Somos la luz que 
Te l levará al Éxito

Check up empresarial

Diseñamos 
el plan de negocios
de tu empresa

Dirige tu emprendimiento al Exito 

Diseño de KPI 'S



ELEVANDO LA EXCELENCIA
El Impacto de los Estándares de Competencia CONOCER en el Desarrollo Profesional

Los estándares de competencia del Consejo
Nacional de Normalización y Certificación de
Competencias Laborales (CONOCER) han
emergido como una herramienta
fundamental para elevar la calidad y la
pertinencia de la educación y la formación
profesional en México. Estos estándares no
solo facilitan la capacitación de la fuerza
laboral, sino que también promueven la
competitividad en un entorno laboral cada
vez más exigente.

Los estándares de CONOCER abarcan una
amplia gama de sectores y ocupaciones,
con el objetivo de establecer criterios claros
para la evaluación de competencias.

Según el informe del Instituto Nacional de
Estadística y Geografía (INEGI, 2022), el
52% de los empleadores en México
considera que la falta de habilidades
adecuadas en la fuerza laboral es uno de los
principales obstáculos para el crecimiento
empresarial, este dato subraya la relevancia
de implementar estándares que alineen las
habilidades adquiridas en la formación
educativa con las necesidades del mercado
laboral.

El impacto de estos estándares se refleja en la
certificación de competencias. Según la
Secretaría de Educación Pública (2023), más
de 1.2 millones de personas han obtenido
alguna forma de certificación bajo el sistema
CONOCER desde su creación, lo que no solo
mejora la empleabilidad de los individuos, sino
que también contribuye a la profesionalización
de diversas industrias. Un estudio realizado por
López y Ramírez (2021) concluyó que las       .  @Certificaciones y Normas Mx

empresas que incorporan trabajadores
certificados bajo estándares de
competencia, reportan un aumento del 30%
en la productividad y una disminución del
20% en la rotación de personal. 

Además, el impacto social de los estándares
de competencia es significativo. Al fomentar
un enfoque sistemático en la capacitación y
evaluación de habilidades, CONOCER
promueve la equidad en el acceso a
oportunidades laborales. Según datos de la
Organización Internacional del Trabajo (OIT,
2022), las certificaciones de competencia
contribuyen a reducir la desigualdad en el
empleo, especialmente entre grupos
vulnerables, al proporcionarles las
herramientas necesarias para ingresar y
destacar en el mercado laboral.

En conclusión, los estándares de
competencia CONOCER son una pieza
clave para elevar la excelencia en el
desarrollo profesional en México. Al alinear
la formación educativa con las demandas
del mercado y ofrecer un sistema de
certificación accesible y reconocible, se
crean oportunidades para una fuerza laboral
más capacitada, competitiva y equitativa. El
futuro del trabajo en México depende de la
adopción y fortalecimiento de estos
estándares, que no solo benefician a los
individuos, sino también a las empresas y a
la economía en general.









El bienestar físico y mental también se
beneficia enormemente de viajar en esta
etapa. Muchas veces, las responsabilidades
acumuladas a lo largo de los años pueden
generar estrés o agotamiento. Un viaje, ya
sea corto o largo, actúa como un reset
mental, brindando la posibilidad de relajarse y
cargar energías. En cuanto al aspecto físico,
explorar nuevos lugares invita al movimiento,
ya sea caminando por calles históricas,
practicando senderismo o simplemente
disfrutando de actividades al aire libre.
Además, permite cultivar relaciones de
manera diferente. Ya sea con la pareja,
amigos o familiares, el tiempo compartido
durante un viaje fortalece los lazos y crea
recuerdos imborrables. También es una
excelente oportunidad para conocer gente
nueva, ampliar redes de contacto y
desarrollar amistades en todo el mundo.

En resumen, viajar después de los 40 es una
forma de crecimiento personal y conexión
profunda con el entorno. Ofrece la posibilidad
de redescubrirse, mejorar la calidad de vida y
disfrutar del mundo desde una perspectiva
madura y enriquecedora

¿PORQUE VIAJAR?
Viajar es una oportunidad única para
expandir horizontes y abrir la mente a nuevas
culturas, paisajes y experiencias. Permite
desconectarse de la rutina, reducir el estrés y
reencontrarse con uno mismo en un entorno
distinto. Además, viajar fomenta el
aprendizaje y la empatía, al exponernos a
diferentes costumbres, idiomas y formas de
vida. Cada destino ofrece una nueva
perspectiva y una oportunidad para crear
recuerdos inolvidables. En definitiva, viajar
enriquece la vida, transforma la forma de ver
el mundo y nos conecta con nuestra esencia.

Viajar después de los 40 años es una
experiencia enriquecedora que cobra un
significado especial en esta etapa de la vida.
A esta edad, las personas suelen tener una
mayor estabilidad emocional, financiera y
laboral, lo que les permite disfrutar de los
viajes con una perspectiva diferente a la que
se tiene en la juventud. Además, la madurez
adquirida a lo largo de los años facilita una
mejor apreciación de los destinos, culturas y
experiencias.

Uno de los aspectos clave de viajar en esta
etapa es el redescubrimiento personal. Este
es un momento en el que muchas personas
buscan reconectar consigo mismas, evaluar
sus logros y reconsiderar metas futuras.
Viajar ofrece la oportunidad de escapar de la
rutina, reflexionar y abrirse a nuevas
posibilidades. Además, conocer otras
culturas y formas de vida contribuye a
expandir la mente, lo que puede traducirse en
una mayor comprensión y empatía hacia los
demás. @CEL CANADA





CONTINENTE AMERICANO
Una de las mejores épocas de la Fórmula 1: El
continente Americano, con sus increíbles pistas y
los mejores fanáticos del mundo; aprendamos
sobre COTA y el Autódromo Hermanos Rodríguez.

CIRCUITO DE LAS AMÉRICAS - AUSTIN,
TEXAS
El Circuito de las Américas, ubicado en Austin,
Texas, es uno de los trazados más emblemáticos
en el calendario de la Fórmula 1, y desde su
inauguración en 2012 ha sido sede del Gran
Premio de los Estados Unidos. Este circuito, con
una longitud de 5.513 kilómetros y un total de 20
curvas, ofrece una combinación única de rectas
rápidas y secciones técnicas que lo hacen
desafiante tanto para pilotos como para ingenieros.
Uno de los aspectos más distintivos de este
trazado es la imponente Curva 1, una subida
empinada que culmina en una cerrada curva a la
izquierda, creando oportunidades emocionantes de
adelantamientos. Además, el circuito se
caracteriza por tener un desnivel máximo de 41
metros, lo que le añade una dinámica interesante
al recorrido.

Diseñado con inspiración de otros trazados
legendarios como Silverstone, Suzuka y
Hockenheim, el Circuito de las Américas ofrece
una experiencia variada, con curvas rápidas y
técnicas, así como rectas donde los autos pueden
alcanzar velocidades superiores a los 320 km/h.
Desde su primera carrera en noviembre de 2012,
que fue ganada por Lewis Hamilton, el circuito ha
sido clave para revitalizar el interés por la Fórmula
1 en Estados Unidos, consolidándose como uno de
los destinos preferidos tanto por aficionados como
por pilotos.

AUTÓDROMO HERMANOS RODRÍGUEZ -
CIUDAD DE MÉXICO 
El Autódromo Hermanos Rodríguez, ubicado
en la Ciudad de México, es uno de los circuitos
más icónicos de la Fórmula 1. Inaugurado en
1959 y nombrado en honor a los pilotos
mexicanos Ricardo y Pedro Rodríguez, ha sido

 sede de numerosos Grandes Premios de México,
consolidándose como un lugar clave en la historia
del automovilismo. Su regreso al calendario de la
F1 en 2015, tras una pausa de más de dos
décadas, ha revitalizado el interés por este evento,
que atrae a miles de aficionados cada año.

Este circuito tiene una longitud de 4.304 kilómetros
y cuenta con 17 curvas que desafían tanto a
pilotos como a ingenieros. Uno de sus elementos
más distintivos es la altitud, ya que se encuentra a
más de 2,200 metros sobre el nivel del mar. Esta
característica particular influye considerablemente
en el rendimiento de los monoplazas, afectando la
aerodinámica y el enfriamiento de los motores
debido a la menor densidad del aire. Además, la
recta principal del autódromo es una de las más
largas del calendario, donde los coches alcanzan
velocidades superiores a los 360 km/h, lo que
convierte a esta sección en una de las más
emocionantes del año.

Otra característica notable del Autódromo
Hermanos Rodríguez es el famoso estadio Foro
Sol, una sección única en la Fórmula 1 que permite
a miles de aficionados presenciar de cerca la
acción en una atmósfera incomparable. Aunque la
peligrosa curva "Peraltada" fue modificada por
razones de seguridad, su legado sigue presente en
la memoria de los fanáticos más veteranos. A lo
largo de los años, el circuito ha sido escenario de
momentos históricos, como la victoria de Lewis
Hamilton en 2019, que lo llevó a conquistar su
sexto campeonato mundial.

@David Arciniega Z









EL CAMINO AL ÉXITO
Estrategias para una Gestión Empresarial Sostenible

Tener un camino definido hacia el éxito empresarial
es crucial en el mundo competitivo actual. La
claridad en la dirección que toma una empresa no
solo proporciona un sentido de propósito, sino que
también establece un marco para la toma de
decisiones. Sin un plan bien estructurado, es fácil
perderse en la rutina diaria y perder de vista los
objetivos a largo plazo. La definición de metas
claras y alcanzables permite a los líderes
empresariales alinear los esfuerzos de sus equipos
y optimizar los recursos disponibles.

Además, un camino hacia el éxito debe incluir una
comprensión profunda del mercado y de los
clientes. Conocer las necesidades y expectativas
del público objetivo permite adaptar la oferta de
productos o servicios para satisfacer la demanda
de manera más efectiva. Esto implica no solo
escuchar a los clientes, sino también anticipar sus
deseos, lo que puede traducirse en un enfoque
proactivo para el desarrollo de nuevos productos y
mejoras en los servicios existentes. En este
sentido, realizar investigaciones de mercado y
recopilar datos sobre el comportamiento del
consumidor es fundamental para tomar decisiones
informadas.

Otro aspecto esencial de un camino exitoso es la
gestión adecuada de los recursos. Esto incluye la
gestión financiera, la planificación del personal y la
implementación de tecnología adecuada. Las
empresas que invierten en herramientas
tecnológicas y capacitación para su personal
tienden a ser más eficientes y a adaptarse mejor a
los cambios en el entorno empresarial. La
implementación de software de gestión
empresarial, por ejemplo, puede ayudar a
automatizar procesos y a obtener informes
detallados que faciliten la toma de decisiones
estratégicas.

La cultura empresarial también juega un papel
importante en el éxito. Fomentar un ambiente de
trabajo positivo, donde los empleados se sientan
valorados y motivados, es clave para mejorar la
retención del talento.  Las empresas que
promueven la colaboración, la innovación y               

el crecimiento profesional entre sus empleados
suelen tener una ventaja competitiva significativa.
Esto no solo mejora el clima laboral, sino que
también impulsa la creatividad y la capacidad de
adaptación ante los desafíos del mercado.

La capacidad de evaluar y ajustar el camino hacia
el éxito es igualmente vital. Las circunstancias del
mercado pueden cambiar rápidamente, y las
empresas deben estar preparadas para adaptarse.
Esto implica la implementación de procesos de
revisión periódica de los objetivos y estrategias,
asegurando que se mantengan alineados con las
realidades del mercado y los objetivos a largo
plazo. La retroalimentación constante y la
disposición a pivotar cuando sea necesario son
características de las empresas que logran un
crecimiento sostenible.

Finalmente, es importante recordar que el éxito no
se mide únicamente en términos financieros. Las
empresas exitosas también construyen relaciones
sólidas con sus clientes, proveedores y
comunidades. La responsabilidad social
empresarial, por ejemplo, no solo mejora la
reputación de la empresa, sino que también puede
abrir nuevas oportunidades de negocio. Ser un
buen ciudadano corporativo puede diferenciar a
una empresa en un mercado saturado, atrayendo a
consumidores que valoran el compromiso con la
sostenibilidad y el bienestar social.

En resumen, tener un camino definido hacia el éxito
es fundamental para cualquier empresa que aspire
a crecer y prosperar. Comprender el mercado,
gestionar eficazmente los recursos, cultivar una
cultura empresarial positiva y estar dispuestos a
adaptarse son aspectos esenciales que contribuyen
al éxito sostenido. Al final, el éxito empresarial es
un viaje continuo que requiere atención constante y
la capacidad de aprender y evolucionar en un
entorno en constante cambio.

LEADERSHIP
Team @Leadership Team
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¡TRANSFORMA TU EMPRESA CON
LEADERSHIP TEAM!

Descubre el poder de la neurociencia y el
liderazgo efectivo con Leadership Team.

 TRANSFORMANDO EQUIPOS, FORMANDO LÍDERES!

Neuroliderazgo
y Trabajo en

Equipo

Gestión
Emocional y

Comunicación
Asertiva

Sesgos
Cognitivos y

Responsabilidad

 Planes de
Capacitación

Personalizados

INVIERTE EN EL
FUTURO DE TU

EMPRESA

¡CONTÁCTANOS
HOY MISMO!

NUESTROS CURSOSNUESTROS CURSOS

Aumento de la productividad
Mayor retención de empleados
Toma de decisiones fundamentada
Equipos más cohesionado

ALGUNOS DE 
NUESTROS BENEFICIOS 

LEADERSHIP TEAM + 52 221 386 5868 leadershipteam.mx@gmail.com



¿SABES EN QUÉ AFORE ESTÁS?
Con 4,000 MXN podrías cubrir tus gastos mensuales? ¿Confías en depender

económicamente de tus hijos cuando tengas 65 años o más?
Para muchos de nosotros, especialmente
aquellos nacidos después de 1981, estas
preguntas son difíciles de responder. Si tienes
43 años o menos y comenzaste a cotizar en el
IMSS a partir del 1º de julio de 1997, ¡este
mensaje es para ti!

¿Qué son las AFORES?
Las AFORES (Administradoras de Fondos para
el Retiro) son instituciones financieras en México
que gestionan el ahorro destinado a tu
jubilación. Fueron creadas en 1997 como parte
de una reforma al sistema de pensiones.

La Realidad de los Millennials y Centennials
Hace unos años éramos adolescentes, sin
emSegún Resuelve tu Deuda, el 63% de los
jóvenes no cuenta con un fondo de ahorro, y el
68% tiene deudas. Los desafíos son claros:

Postergación del Ahorro: Muchos jóvenes
aplazan el ahorro a largo plazo.
Trabajo Freelance: El incremento de
empleos independientes complica la
cotización.
Ahorros Insuficientes: Ingresos bajos o
aportaciones mínimas limitan el crecimiento
del ahorro.
Expectativas Irrealistas: Muchos subestiman
lo que necesitarán al jubilarse.

¿Por Dónde Comenzar?
La clave es actuar ahora. En lugar de salir a
comer 4 fines de semana, reduce a 3 y utiliza
ese dinero para empezar a ahorrar.

@Dominique Hernandez
Fb: DH – Tu Asesora de Seguros 

Tik Tok e IG: @ahorraquehago
WA: 554234 8648

Un Ejemplo Impactante
Imagina que una persona de 30 años con un
salario de 25,000 MXN al mes puede esperar
una pensión de su AFORE de menos de 10,000
MXN. Con la inflación, esa cantidad podría
equivaler a menos de 4,000 MXN en el futuro.
¿Te imaginas cubrir tus necesidades básicas
con eso hoy?

¡Empieza a Ahorrar Ya!
Tu AFORE debería ser un complemento a tu
Plan Personal de Retiro, no tu única fuente de
ingresos. La planificación para el retiro es una
responsabilidad personal que impactará tu
calidad de vida en el futuro.

Si puedes permitirte un gasto extra diario de 50
pesos o más, yo te ayudo a hacer que tu dinero
crezca. Transforma ese café diario en protección
para tu futuro.

¡Actúa Ahora!
¡Comienza hoy a construir un futuro financiero
sólido! Tú puedes lograrlo.
Transforma ese cafecito diario en protección
para tu futuro. 





@ClanPyme

retos que enfrenta el sector. Esta interacción
puede ser transformadora, ya que permite a los
emprendedores identificar áreas de mejora en su
propio negocio y encontrar nuevas estrategias
para superar obstáculos. Estar al día en temas de
innovación y mejores prácticas es un valor
añadido que puede posicionar a la empresa de
manera más competitiva en su mercado.

Además, los contactos que se generan en estos
eventos no solo son valiosos por las
oportunidades comerciales que pueden
representar, sino también por el soporte y
asesoramiento que pueden brindar. Tener acceso
a personas con experiencia en áreas clave puede
ayudar a evitar errores comunes y facilitar el
crecimiento sostenido del negocio. Este tipo de
asesoría puede ser difícil de obtener sin una red
sólida, y muchas veces proviene de relaciones de
confianza construidas en eventos y espacios de
networking.

El crecimiento de las empresas depende en gran
medida de su capacidad para ser vistas y
recordadas por sus clientes potenciales, así como
por posibles socios. Una red amplia y bien
mantenida puede marcar la diferencia en términos
de visibilidad y alcance. Además, permite a las
empresas estar presentes en las conversaciones
relevantes dentro de su industria, lo que puede
abrir puertas a oportunidades que de otra manera
serían inaccesibles.

Por último, en un mundo cada vez más
digitalizado, donde las interacciones en línea
pueden parecer más fáciles de manejar, la
importancia de las conexiones humanas sigue
siendo fundamental. Los eventos permiten a los
emprendedores poner cara y nombre a esas
relaciones que, aunque comiencen de manera
digital, deben solidificarse en encuentros
personales para tener un impacto real en el
negocio.

LA IMPORTANCIA DE UNA RED DE CONTACTOS Y
PARTICIPACIÓN ACTIVA EN EVENTOS PARA IMPULSAR TU

NEGOCIO
En el entorno empresarial actual, el éxito de un
negocio no depende únicamente de la calidad de
sus productos o servicios, sino también de la
capacidad de establecer relaciones estratégicas y
participar activamente en eventos que permitan
darlo a conocer. Las redes de contactos se han
convertido en un recurso esencial para las
empresas, facilitando conexiones que no solo
impulsan el crecimiento, sino que también
generan nuevas oportunidades y colaboraciones.

Un negocio que cuenta con una red sólida de
contactos tiene acceso a información valiosa,
oportunidades de colaboración y posibles clientes.
Estas relaciones se cultivan a lo largo del tiempo,
y pueden ser un factor diferenciador frente a la
competencia. Además, una red de contactos
diversa puede proporcionar diferentes
perspectivas sobre el mercado, permitiendo a los
emprendedores anticiparse a las tendencias y
adaptarse más rápidamente a los cambios. Esto
se traduce en una mayor capacidad de innovación
y adaptación en un entorno tan dinámico como el
actual.

Participar en eventos empresariales, como
conferencias, ferias o reuniones de networking, es
una de las maneras más efectivas de expandir
esa red. Estos eventos ofrecen un entorno
propicio para establecer relaciones con personas
de diferentes sectores que podrían no solo estar
interesadas en los productos o servicios que la
empresa ofrece, sino también en establecer
colaboraciones a largo plazo. Además, la
participación activa en estos espacios permite
mostrar la marca de manera más directa y
cercana, algo que resulta difícil de lograr a través
de otros canales de promoción. La visibilidad que
se obtiene en estos encuentros es fundamental
para crear una impresión duradera.

Otro aspecto clave es la posibilidad de aprender
de otros participantes. Los eventos son una
oportunidad para intercambiar experiencias,
conocer nuevas tendencias y entender mejor los  



¡Únete a la Revolución
Empresarial con 

Clan PYME!

¿ESTÁS LISTO PARA LLEVAR TU EMPRESA AL
SIGUIENTE NIVEL?

En Clan Pyme, estamos transformando el panorama
empresarial para las MiPymes. Somos más que una red, somos
una comunidad comprometida con el desarrollo y la
prosperidad de nuestros miembros.

¡DESCUBRE EL PODER DE LA COMUNIDAD
EMPRESARIAL CON CLAN PYME!
NO TE QUEDES ATRÁS. ÚNETE HOY MISMO.

CLAN PYME 
RED DE EMPRESARIOS SOLIDARIOS 

+52 222 511 8489 hola@clanpyme.com.mx

¿QUÉ NOS
DISTINGUE?
¿POR QUÉ
UNIRTE?

Alianzas Estratégicas
Capacitación de Vanguardia
Networking Sin Límites
Crecimiento Global
Promoción Destacada
Eventos Exclusivos



Es para nosotros un gran placer cultivar conexiones genuinas tanto en el
mundo físico como en el digital. Desde encuentros presenciales que
fomentan el cara a cara hasta experiencias virtuales que traspasan
fronteras, nuestra plataforma es el puente donde las relaciones
empresariales cobran vida. Únete a nosotros mientras exploramos nuevas
formas de hacer networking y construir un futuro de colaboración y
crecimiento mutuo.

Busca Clan Pyme en tu Ciudad

Nuestros Eventos

NETWORKING PRESENCIAL

PUEBLA
Gran noche de empresarios solidarios y exitosos! El pasado 22 de Septiembre Clan PYME
Puebla llevó a cabo una productiva reunión con un ambiente de colaboración excepcional.

Fue la reunión de la escuadra 'Fundadores de Clan PYME'. ¡Felicidades a todos!Un
agradecimiento especial a Antonio Martinez por su ponencia: "El Pensamiento es la
semilla de la vida"

¡Seguimos generando oportunidades de negocio!

Estamos convencidos de que esta es una forma magnífica de impulsar nuestras empresas.

PUEBLA
NETWORKING PRESENCIAL

Productiva reunion el pasado viernes 11 de octubre en Reunión de empresarios exitosos. Se
llevo a cabo una EMPÁTICA Y PRODUCTIVA con la Escuadra Vencedores, todos estuvieron
muy contentos y se hicieron grandes alianzas y presentaciones ¡Felicidades a todos! 

¡Continuamos generando oportunidades de negocio,Nunca más caminaremos solos!
Excelente día

Gracias a Guadalupe Matamoros de Infinity Blocks Puebla y gracias a Il Gran Sasso
Ristorante por ser grandes anfitriones

NETWORKING PRESENCIAL

CUAUTLA
Gran primer evento en nuestra sede de Clan Pyme Cuautla 

Gracias a todos los emprendedores por su participación; este viernes 4 de Octubre se
realizó esta gran reunión con un ambiente increíble y con nuevas referencias que dejaron
satisfechos a nuestros invitados

Gracias Hotel Quinta De la Rosa por ser unos grandes anfitriones, y David Arciniega de
AS Empresas y ASC Empresas Familiares por su gran ponencia. 

Seguimos creciendo, en la unión está nuestro éxito



NETWORKING PRESENCIAL

CUERNAVACA
Otro excelente evento en nuestra sede Clan PYME Cuernavaca el 18 de Octubre. Gracias a
todos los asistentes y los esperamos el próximo mes

Creamos Nuevas Afiliaciones, se compartieron contactos, se genero un grandioso
intercambio de ideas y negocios.Seguimos creciendo a lo largo del país y este solo es un
paso más hacia el éxito que estamos generando entre empresarios

Agradecerle a Fernando Pedroza, nuestro director de la Sede Cuernavaca Y agradecerle a
Rosalba Corazón por su gran participación y ponencia sobre la NOM-035

C. IZALLI
NETWORKING PRESENCIAL

Seguimos creciendo y expandiéndonos por toda la república, y el pasado sábado 12 de
Octubre celebramos la primera edición del Networking Presencial en C. Izaclli

Se generaron buenas referencia y negocios; haciendo crecer la red de contactos de cada
uno de nuestros miembros. Síguenos para conocer más sobre nosotros, donde se harán
los siguientes eventos, lo que hacemos y como te puede integrar a la Red

¡Estamos emocionados por lo que depara a nuestra comunidad de empresarios en C.
Izcali! 

NETWORKING PRESENCIAL

CREEACCION
Gran evento en nuestra sede Clan PYME Creeaccion. El día 22 de octubre fue una
grandiosa reunión de empresarios. 

Creamos Nuevas Afiliaciones, se compartieron contactos, se genero un grandioso
intercambio de ideas y negocios

Agradecerle a Paulina Ampudia, nuestro directora de la Sede Creeacción. Y agradecerle a
David Machado de Soy Davo por la ponencia tan interesante sobre el marketing 

¡Seguimos generando oportunidades de negocio!

TOLUCA
NETWORKING PRESENCIAL

Gran día el que tuvimos el sábado 26 de Octubre, con grandes empresarios solidarios y
exitosos!  En Clan Pyme Escuadra Toluca, llevamos a cabo esta primer Reunión de
Networking Presencial en la zona, la cual dejó grandes alianzas y propuestas de negocios
que impulsaron a todos nuestros miembros

¡Felicidades a todos porque continuamos generando oportunidades de negocio! 

Agradecemos a nuestro Director de Escuadra Marcel García de Cualli Tours by Fraveo
por la organización del evento y gracias también al Restaurante Tu Kocina por ser
grandes anfitriones

NETWORKING PRESENCIAL

CDMX SUR
OTRA REUNIÓN EXITOSA DE CLAN PYME CDMX 
¡Gracias a todos los empresarios que asistieron al evento en la Zona Sur de la CDMX!
Contamos con la participación de miembros de Canacope CDMX, fortaleciendo nuestra
alianza. Los asistentes disfrutaron de una charla sobre la importancia de cumplir con la
NOM 035.

¡Estamos emocionados por seguir creciendo la comunidad empresarial en CDMX!
Agradecemos a IQ4 S.A. de C.V. por las facilidades para este networking.

¡Seguimos generando oportunidades de negocio!



NETWORKING PRESENCIAL

VERACRUZ 
Excelente evento en nuestra sede Clan PYME Veracruz el pasado 25 de Octubre. Gracias a
todos los asistentes y los esperamos el próximo mes

Creamos Nuevas Afiliaciones, se compartieron contactos, se genero un grandioso
intercambio de ideas y negocios.

Seguimos creciendo a lo largo del país y este solo es un paso más hacia el éxito que
estamos generando entre empresarios

Juntos como más, en la unión está nuestro éxito

QUERETARO
NETWORKING PRESENCIAL

Gran evento en nuestra sede Clan PYME Queretaro. El día 30 de octubre fue una
grandiosa reunión de empresarios. 

Creamos Nuevas Afiliaciones, se compartieron contactos, se genero un grandioso
intercambio de ideas y negocios

¡Gracias a todos los empresarios que asistieron al evento! Contamos con la participación
de miembros de otros estados, fortaleciendo nuestra alianza. Los asistentes disfrutaron
de una charla sobre ¿Porque estudiar en el extranjero te abre posibilidades?.  ¡Seguimos
generando oportunidades de negocio!

NETWORKING PRESENCIAL

IMPACTO
Excelente evento en nuestra sede Clan PYME Impacto el pasado 31 de Octubre. Gracias a
todos los asistentes y los esperamos el próximo mes. 

 ¡Felicidades a todos! Un agradecimiento especial a Paulina Ampumdia  por su ponencia:
"Inteligencia Emocional en los Negocios"

¡Continuamos generando oportunidades de negocio!

Nunca más caminaremos solos!  



¡Anunciamos nuestros próximos eventos! Sumérgete en una experiencia
única de networking con líderes de la industria, expertos visionarios y
mentes creativas. Conoce nuevos clientes, aliados, proveedores y amigos
en un ambiente lleno de combinada y calidez. 

Presentación de tu empresa 
Networking 
Dinamica para conectar con otros empresarios 
Mini expo para apoyar visualmente tu networking 
Ponencia megistral 

NETWORKING VIRTUAL

COLOMBIA

Próximos Eventos 

NETWORKING VIRTUAL

MÉXICO

Noviembre 6
Noviembre 13 
Noviembre 20 
Noviembre 27

Via ZOOM 

Evento sin costo 
Informes al +52 222 511 8489 

TE ESPERAMOS!!!

NOVIEMBRE -> 19HRS 

Noviembre 5
Noviembre 12
Noviembre 19
Noviembre 26

Via ZOOM 

Evento sin costo 
Informes al +52 222 511 8489 

TE ESPERAMOS!!!

NOVIEMBRE-> 19 HRS 



NETWORKING PRESENCIAL

CUAUTLA
Próximo 1 de Noviembre  a las 9 hrs. 
En Hotel Quinta de la Rosa. C. Primero de Mayo 15, Col, Amp
Campo Nuevo Mexico, 62714 San Pedro Apatlaco, Mor.

Acceso todo incluido:
 $220(Pago Anticipado)
 $230(Día del Evento)
Desayuno, Capacitación, Networking

CDMX SATÉLITE
NETWORKING PRESENCIAL

Próximo 14 de Noviembre a las 9hrs 
En Cervantino restaurante y pastelería fina. Cto. Fundadores 49,
Cd. Satélite, 53100 Naucalpan de Juárez, Méx

Acceso todo incluido:
 $350 (Pago Anticipado)
 $380 (Día del Evento)
Desayuno, Capacitación, Networking

NETWORKING PRESENCIAL

MATAMOROS
Próximo 15 de Noviembre a las 9 hrs 
En Salón Verona, Hotel Residencial Inn & Suits - Av Pedro
Cárdenas 5117, Victoria, 87390 Heroica Matamoros, Tamps.

Acceso todo incluido:
 $290 (Pago Anticipado)
 $340 (Día del Evento)
Desayuno, Capacitación, Networking

PUEBLA VENCEDORES
NETWORKING PRESENCIAL

Próximo 8 de Noviembre a las 8hrs 
En Il Gran Sasso. Av. Juárez 2902-local 1, La Paz, 72160 Heroica
Puebla de Zaragoza, Pue.

Acceso todo incluido:
$270 (Pago Anticipado)
 $330 (Día del Evento) 
Desayuno, Capacitación, Networking

NETWORKING PRESENCIAL

PUEBLA FUNDADORES
Próximo 22 de Octubre a las 18hrs 
En Citros, Av 43 Pte & C. 5 Sur, Gabriel Pastor 1ra Secc, 72420
Heroica Puebla de Zaragoza, Pue.

Acceso todo incluido: 
$300 (Pago Anticipado)
$330 (Día del Evento)
Cena, Capacitación, Networking

Informes 

Informes 

Informes 

Informes 

Informes 



NETWORKING PRESENCIAL

CDMX CREEACIÓN
Próximo 19 de Noviembre a las 9hrs
En Smart Business Center. C. Nilo 171, Claveria, Azcapotzalco,
02080 Ciudad de México, CDMX

Acceso todo incluido: 
$250 (Pago Anticipado)
$280 (Día del Evento)
Desayuno, Capacitación, Networking

CDMX RICIPI
NETWORKING PRESENCIAL

Próximo 16 de Noviembre a las 10hrs
En Jungla Real.  Niño Artillero Manzana 004, 56642 San Lucas
Amalinalco, Méx.

Acceso todo incluido: 
$200
Desayuno, Capacitación, Networking

NETWORKING PRESENCIAL

CUERNAVACA
Próximo 22 Noviembre a las 8 hrs 
En Restaurante Roys. Av Vicente Guerrero 1160, zona 1, Lomas de
la Selva, 62290 Cuernavaca, Mor.

Acceso todo incluido: 
$200 
Desayuno, Capacitación, Networking

PUEBLA VENCEDORES 
NETWORKING PRESENCIAL

Próximo 29 de Noviembre a las  8hrs 
En Il Gran Sasso. Av. Juárez 2902-local 1, La Paz, 72160 Heroica
Puebla de Zaragoza, Pue.

Acceso todo incluido:
$270 (Pago Anticipado)
 $330 (Día del Evento) 
Desayuno, Capacitación, Networking

NETWORKING PRESENCIAL

CDMX IMPACTO
Próximamente Más Detalles  

Acceso todo incluido: 
Desayuno, Capacitación, Networking

Informes 

Informes 

Informes 

Informes 

Informes 



NETWORKING PRESENCIAL

CDMX CONECTA 
Próximo 22 de Noviembre a las 9hrs 
En Centro de Negocios IQ4, José María Velasco 101-Piso 4, San
José Insurgentes, Benito Juárez, 03900 Ciudad de México, CDMX

Acceso todo incluido:
$350 (Pago Anticipado)
$380 (Día del Evento)
Desayuno, Capacitación, Networking

QUERETARO
NETWORKING PRESENCIAL

Próximo 27 de Noviembre a las 10 hrs 
En las Majolotas, Avenida Universidad 100- A, Centro, 76000
Santiago de Querétaro, Qro.

Acceso todo incluido:
$295 (Pago Anticipado)
$330 (Día del Evento) 
Desayuno, Capacitación, Networking

NETWORKING PRESENCIAL

CDMX PONIENTE
Proximamente mas detalles 

Acceso todo incluido:
Desayuno, Capacitación, Networking

TOLUCA
NETWORKING PRESENCIAL

Próximo 30 de Noviembre a las 9hrs 
En Restaurante tu Kocina. Ceboruco 346. Col Juan Fernandez
Alabran, Metepc

Acceso todo incluido:
 $290 (Pago Anticipado)
 $320 (Día del Evento)
Desayuno, Capacitación, Networking

NETWORKING PRESENCIAL

IZCALLI 
Próximo 23 de Octubre a las 9 hrs 
En Hotel Quinta de la Rosa, C. Primero de Mayo 15, Col, Amp
Campo Nuevo Mexico, 62714 San Pedro Apatlaco, Mor.

Acceso todo incluido:
 $320 (Pago Anticipado)
 $380 (Día del Evento)
Desayuno, Capacitación, Networking Informes 

Informes 

Informes 

Informes 

Informes 



NETWORKING PRESENCIAL

TLAXCALA
Proximamente mas detalles 

Acceso todo incluido:
Desayuno, Capacitación, Networking

Informes 

LEON
NETWORKING PRESENCIAL

Proximamente mas detalles 

Acceso todo incluido:
Desayuno, Capacitación, Networking

Informes 

NETWORKING PRESENCIAL

VERACRUZ
Próximo 27 de Noviembre a las 9:00 hrs 
En  Café Café, Paseo José Martí 547, Reforma, 91919 Veracruz, Ver.

Acceso todo incluido: 
$230 (Pago Anticipado)
$250 (Día del Evento)
Cena, Capacitación, Networking

Informes 



Unidos Somos Más



LEADERSHIP
Team

Unidos Somos Más



SIGUENOS

DE CLAN PYME 
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www.clanpyme.com.mx

ALIADOS


